
ЧЕРНИГОВ-СЛАВУТИЧ-ЧЕРНИГОВ
Славутичский рынок начинается 
в черниговокой электричке

—  Ты не слышала, в
Славутиче перед праздни­

ком зарплат у давали?
—  Не знаю...

—  Ой, не “вхолост ую ” ли
едем?..

Две женщ ины  средних лет 
негромко беседовали в элект­
ричке “Чернигов-Славутич”. Воз­
ле них на добротных “кучмово- 
зах” стояли клетчатые синтети- 

  ч е ские баулы, в которых торгов­
цы обычно возят товар на рынок. 
Поскольку у моих случайных по­
путчиц не было желания ш еп­
таться, а у меня —  притворять­
ся глухой, мы разговорились.

Анна Николаевна, 43 года, 
учительница начальных классов:

—  Езжу приторговы вать  в 
Славутич уже лет 5. Раньше —  
да, было очень выгодно: накуп­
лю у нас на рынке молока, сме­
таны, творога —  и на электрич­
ку. В Славутиче за те 3 часа, что 
между поездами, все продам. 
Навар —  тогда еще в купонах —  
миллион-полтора, на нынешние
—  гривен 10-15. Осенью-весной 
еще выгоднее: морковь-капуста 
свои, с дачи. Загрузила баул —  и 
вперед! Славутчане тогда были 
народом богатым, практически 
не торговались. Теперь, когда у 
нас тоже все подорожало, я де­
лаю проще: выхожу к гомельско­
му поезду, скупаю ту же смета- 
ну-творог (в пакетах еще удоб­
нее) и везу. Велик ли навар? Да 
как сказать... Если выплатили 
деньги на ЧАЭС (она у нас кор­
милица!) —  продам почти все. А 
повезет — вообще “пустая” до­
мой поеду. В противном случае
—  дорогу “отобью”. Бываю ли в 
“минусе”? В последнее время —  
да. Только ведь все равно ниче­
го другого не придумаешь.

Елена Григорьевна, ее со­
седка, инвалид труда (работала 
на одном из черниговских пред­
приятий, да покалечилась —  ос­
талась без пальцев на руке). В 
“хорошее время" возила в Сла­
вутич шерстяную пряжу. Теперь 
(благо проезд бесплатный) во­
зит из Гомеля яйца. “ Говорят, 
можно как-то прямиком из Бела­

руси на Славутич махнуть, да я 
не наловчилась пока” , —■ сокру­
шается моя собеседница.

... А по вагону нескончаемым 
потоком идут торговцы всякой 
всячиной. Наташа —  продавец 
газет. Специализируется на газе­
те “Факты” . Закупает ее на опто­
вом складе по 10 коп. за шт. Про­
дает по 20-25 коп. В день может 
реализовать до полусотни экзем­
пляров, По ее словам, самые “вы­
годные” утренние электрички, ког­
да черниговчане едут на ЧАЭС: 
газета раскупается мгновенно. В 
последнее время, правда, усили­
лась конкуренция: пацаны-школь­
ники успевают пробежать по ва­
гонам до отправления поезда. 
Расходов на билет она не несет
—  у нее есть удостоверение. При 
вопросе “какое?" Наташа срыва­
ется с места и, монотонно произ­
нося: “А  вот “Факты” кому...” пере­
ходит в соседний вагон...

... По узкому проходу между 
сидениями навстречу друг другу 
движется старуш ка и молодой 
мужчина. У обоих в руках шоко­
ладки и “Гулливеры” житомирс­
кие, 35 коп. штука, 3 на рубль. 
По законам конкуренции долж­
ны бы сцепиться. Нет, мирно 
расходятся в разные стороны.

—  А вот торговцы-”бутылоч- 
ники” на днях подрались в там­
буре, —  рассказы вает Елена 
Григорьевна. —  Тут два парень­
ка ежедневно пивко разносят (и 
когда только в школу ходят?), а 
то вдруг две девуш ки объяви­
лись. Так хлопцы их отделали, 
кажется, и бутылки побили: мок­
ро было в тамбуре, когда в Сла­
вутич приехали.

—  А много ли могут выручить 
“бутылочники”?

—  Сейчас —  нет, а вот летом, 
когда жара, да народ, на огоро­
дах наработавшийся, в электрич­
ке разомлеет, —  тогда какие-то 
копейки будут. Но, думаю, не мно­
го: больше десяти бутылок не 
понесешь —  вес не позволяет...

... Что ж, можно посчитать. 
Самый ходовой товар —  минво- 
да “Остреч” и пиво. Бутылка 0,33 
л стоимостью 28 коп. продается в

электричке по 45-50, на бутылке 
пива навар от 20 до 25 копеек. В 
среднем, 2 грн. дохода. Не густо.

... Присаживается рядом Га­
лина Евгеньевна, продавщ ица 
носков —  они у нее так аккурат­
ненько прищепочками пристег­
нуты к специальному кругу.

—  Неужели кто-то носки в по­
езде покупает? —  удивляюсь я.

—  Да не особенно. Вот кол­
готы капроновые —  те да: они 
же рвутся, а кому охота со стрел­
ками ходить? Я эту торговлю по 
дороге в Славутич еще в поез­
де начинаю больше из озорства
—  а вдруг?.. Куда выгоднее на 
о б р а тн о м  пути  то р го в а ть  —  
свои, рыночные, немного подза­
работав, покупают.

... Идут по вагону торговцы и 
предлагают то булочки, то кату­
шечные нитки, то соленые ореш­
ки, то целлофановые пакеты. У

каждого из них —  какое-нибудь 
удостоверение, дающее право на 
бесплатный проезд (в противном 
случае, какой смысл в этих поез­
дках?). Причем, как выяснилось 
из совершенно неофициального 
разговора с ревизорами, они пре­
красно знают об абсолютной “ле­
визне” документов, но...

... Когда я спустя три часа 
после приезда уезжала из Сла- 
в ути ч а , на п л а тф о р м е  мне 
встретилась расстроенная Еле­
на Григорьевна: ни одного яйца 
она не продала, ее спутница 
еще осталась торговать...

P.S. Все имена т орговцев  
изменены  —  т олько на таких 
условиях они согласились  со 
мной беседовать.

Майя РУДЕНКО  
Фото Александра  

ДУЛЬЦЕВА


